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最近不少家庭和中高端用户开始将目光锁定在智能SUV市场。在众多车型中，有两款尤

为引人关注：一款是华为深度赋能的问界新M5 Ultra，另一款则是长期占据话题榜的特斯

拉Model Y(图片|配置|询价)。两者在品牌力、智能科技等方面都颇具看点，但对于普通消

费者而言，抛开冰冷的参数与营销话术，究竟哪一款更贴近我们真实的用车生活？

今天，我们不罗列冗长的配置表，而是从用户最关心的三个维度：辅助驾驶、安全实力

以及购车权益，结合真实用车场景，为大家做一次贴近生活的对比分析。

问界M5最低售价：22.98万起图片参数配置询底价懂车分3.93懂车实测空间·性能等车友

圈12万车友热议二手车8.70万起 | 220辆

从标准化到本土化，谁更懂中国路况？

在城市中开车，面对拥堵、施工、加塞等复杂路况已成为常态。辅助驾驶系统是否靠谱，直

接决定了日常通勤的舒适度与安全度。

问界新M5 Ultra搭载的HUAWEI ADS系统，在实际体验中更像一位本地老司机。例如在早

高峰路段，它的NCA（智驾领航辅助）不仅能平稳跟车，还能灵活应对加塞车辆，不会出现

突兀的急刹，甚至在必要时自动鸣笛提醒。通过环岛、识别临时施工区等场景，系统也能流

畅完成绕行与并线，整体逻辑贴近人类驾驶习惯，大幅降低驾驶疲劳。



相比之下，特斯拉Model Y所搭载的FSD（完全自动驾驶）系统，在高速或路况良好的城

市快速路上表现稳定，车道保持与跟车逻辑清晰。但在复杂城区道路中，其“标准化”驾驶

风格略显僵化。有实测案例显示，FSD曾出现将公交车道误判为普通车道、压实线转弯优化

不足等问题，甚至在测试中累计出现多次交通违章。这说明其纯视觉方案在应对中国特有的

高密度、多变交通场景时，仍存在识别盲区与决策滞后。

如果你经常在城市中通勤，注重系统的灵活性与本地化适应能力，问界新M5 Ultra的智

驾体验更贴近“放心用”的标准。

从被动到主动，谁能给家人更周全的守护？

问界新M5 Ultra在被动安全方面表现扎实。车身大量使用高强度钢与热成型钢，配合笼

式车身结构和全车6安全气囊，此前在中保研碰撞测试中也取得了优秀成绩，安全基础值得

信赖。



而在主动安全层面，其搭载的CAS 3.0全向防碰撞系统更显智能。其中e-AES自动紧急避

让功能支持“边刹边让”，在50-135km/h范围内若系统识别到侧向碰撞风险，会主动制动并

轻微转向避让，整个过程顺畅自然，如同经验丰富的驾驶者在帮你化解危险。

特斯拉Model Y同样拥有全球五星安全评级，安全实力不容小觑。不过，其采用的纯视

觉感知方案，在面对一些静态小物体或极端天气时，识别能力可能受限，一定程度上影响了

主动安全的覆盖范围。相比之下，问界新M5 Ultra通过多传感器融合系统，构建了更立体的

防护逻辑，不仅是预警，更能在关键时刻介入，防患于未然。



如果你希望车辆不仅“耐撞”，更能“主动避险”，问界新M5 Ultra在安全系统的全面

性上略胜一筹。
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谁在真诚回应用户需求？

除了产品力，购车政策与权益也成为影响用户决策的关键。

问界新M5 Ultra近期推出了颇具吸引力的购车权益包，总价值最高达37794元，包

括：ADS高阶功能包补贴20000元；选配权益6000元；交付礼包1000元；辅助驾驶无忧服务权

益4000元；跃影红车色限时优惠6000元等等。这些权益覆盖了功能升级、选配、售后等多个

环节，实际降低了用户的购车与用车成本。

特斯拉Model Y虽然在品牌影响力与保值率方面具备优势，但在购车权益上相对保守，

用户往往需要额外选配或订阅高阶功能，整体购车门槛与后期投入可能更高。

所以，如果你希望在有限预算内获得更全面的功能与服务，问界新M5 Ultra的购车权益

显然更具诚意。

最终怎么选？如果你看重系统的本地化适应能力、全面的主被动安全，以及更贴近中国

用户需求的购车权益，问界新M5 Ultra值得你到店亲身试驾。如果你更倾向于品牌全球影响

力、极简科技风格，且多数用车场景为高速与快速路，特斯拉Model Y也是一个不会出错的

选择。建议大家在做决定前，带着日常用车场景去试驾、去体验，毕竟车不只是工具，更是

未来几年陪伴你与家人出行的伙伴。
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